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w Los cursos son de caracter tedrico-practico ya que incentivan el manejo de los fundamentos y
» herramientas de gestion en las organizaciones. Ademas, como parte de los cursos, se proponen

soluciones disruptivas de casos practicos reales que te preparan para una mejora dentro de tu
desempefio laboral y ser mas competitivo en el mundo laboral antes de haber terminado tus
estudios.
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Estos cursos estan dirigidos a estudiantes de
carreras universitarias y técnicas, a partir del
séptimo ciclo hasta un afio luego del término de
sus estudios.

¢Por qué
estudiar un
curso para
Analistas en

Centrum PUCP?
01

Cada curso cuenta con una estructura curricular
moderna y completa.

02

Mejorards tu empleabilidad, ya que estaras
preparado para competir antes de acabar tus
estudios.

03

Sdlida formacién académica y practica, que
permitird perfeccionar tus conocimientos.

04

Horarios especiales que no interferiran con tu
tiempo de estudio.

05

Respaldo de la escuela de negocios N°1 en el
Peru.
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ESCUELA PARA
LOS BUENOS
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Analista en

Inteligencia Artificial y
Analitica de Negocios

La transformacién digital y el uso creciente de la inteligencia artificial han incrementado la
demanda de profesionales capaces de analizar datos y convertirlos en decisiones estratégicas
para las organizaciones. El programa fortalece capacidades analiticas, técnicas y comunicativas,
permitiendo a los participantes generar valor, mejorar la toma de decisiones y contribuir a la
competitividad y modernizacion de las organizaciones.

O Duracién y horario
54 horas
Martes y jueves de 07:00 pm. a 10:30 pm.

T Inicio de clases
28 de mayo

& certificacién

Programa de Especializacion para
Analistas en Inteligencia Artificial y
Analitica de Negocios, otorgado por
CENTRUM PUCP.

©} Objetivos

Generales

» Toma decisiones 0 propone acciones
éticas y socialmente responsables,
buscando el bien comun, el cumplimiento
de los derechos humanos por parte de
las empresas y la sostenibilidad frente
a situaciones que impactan (potencial o
actualmente) el entorno social, ambiental
y de gobernanza corporativa de su
organizacion y de las partes interesadas.

Especificos

« Crea valor para la sociedad mediante
el disefio de estrategias de marketing
innovadoras tanto para empresas de
consumo masivo e industriales como para
organismos del gobierno, organizaciones
sociales e instituciones sin fines de lucro.



Ruta de
Aprendizaje

0 Ecosistemas Inteligentes en la Organizacion

Es un curso tedrico-practico que tiene como propdsito analizar cémo la inteligencia
artificial se integra en los procesos clave del negocio. Aborda la madurez digital, los
modelos de adopcién de IA vy la identificacion de oportunidades de mejora mediante
casos reales aplicados a diferentes industrias.

9 Gestion y Preparacion de Datos para Analisis Estratégico

Esuncursotedrico-practico que tiene comofinalidad desarrollar la capacidad de transformar
datos en insumos confiables para la toma de decisiones estratégicas. Incluye el ciclo de vida
del dato, calidad y gobernanza, depuracién, transformacién y andlisis exploratorio aplicado
a escenarios reales.

e Modelos Predictivos para la Toma de Decisiones

Es un curso tedrico-practico que tiene como propdsito que los participantes comprendan
y apliguen modelos predictivos en contextos empresariales.Se enfoca en la preparacion de
datos, construccion y evaluacion de modelos de regresion, clasificacion y segmentacion,
y la traduccién de resultados en recomendaciones para areas funcionales.

a Inteligencia Generativa y Automatizacion Avanzada

Es un curso tedrico-practico que tiene como finalidad capacitar en el uso de inteligencia
generativa y automatizacion en procesos empresariales. Incluye disefio de prompts
profesionales, generacion automatica de reportes y automatizacién de flujos aplicados a
procesos clave con enfoque responsable.

e Seminario de Competencias

Es un curso tedrico-practico que tiene como propdsito fortalecer habilidades ejecutivas
como comunicacion analitica, pensamiento critico, ética y storytelling con datos,
integrando los conocimientos previos en un proyecto final aplicado.

Centrum PUCP podréa efectuar cambios en la malla, de acuerdo a su politica de mejora continua. La inauguracion del programa se
realizard siempre y cuando se alcance el quérum establecido por la Escuela. Centrum PUCP se reserva el derecho de postergar
los inicios de los cursos y programas. Iniciadas las clases, la participacion es personal e intransferible.




ANALISTAS

P ARA

ESPECIALIZACION

ESCUELA PARA
LOS BUENOS
NEGOCIOS

Analista en

Marketing Digital

La situacién laboral que nuestro pais enfrenta al dia de hoy es altamente competitiva, por ello es
esencial contar con una formacion especializada que incremente la empleabilidad y el desempefio
en el campo laboral real. El presente curso cubre las necesidades de la revolucion tecnoldgica,
que ha llevado a que las personas interactuen con mayor intensidad de manera digital (uso
de redes sociales, aplicativos moviles y otros). Se necesitan profesionales que puedan usar los
recursos de la tecnologia y crear nuevas formas de comunicarse con los consumidores.

(O Duracién y horario
54 horas
Lunes y jueves de 07:00 pm. a 10:30 pm.

£ Inicio de clases
28 de mayo

€ certificacién

Curso de Especializacion para Analista
en Marketing Digital, otorgado por
CENTRUM PUCP.

& Objetivos

Generales

« Utilizar recursos tecnologicos y del
marketing digital para crear nuevas
formas de comunicarse con los
consumidores.

Especificos

« Discriminar los procesos para crear un
plan de social media para empresas,
entendiendo qué redes sociales son las
que deben trabajar y como deben
comunicarse por este medio social.

» Implementar la estrategia de SEO y Web
Analytics en una empresa.



Ruta de
Aprendizaje

o SEO y Web Analytics

El curso presenta las herramientas para posicionar a las marcas eficientemente en
buscadores y se destaca la importancia de la accesibilidad de las mismas ante un
mercado competitivo. Se aprende a medir el impacto de las herramientas de analitica,
para tomar decisiones oportunas.

e Estrategias de Social Media

Enestecursoel participante aprendera a crear, integrary desarrollar las oportunidades que
ofrecen las redes sociales y el social media en tus estrategias de relacion, comunicacion
y venta con los clientes actuales y potenciales.

e Marketing de Contenidos y Publicidad Digital

El curso presenta las estrategias adecuadas para que el consumidor actual sea un
actor positivo en la construccion de las marcas, y como abordar su participacion en la
generacion de contenidos de valor.

G Seminario de Competencias

El seminario contribuye a desarrollar y explorar un conjunto de habilidades humanas que
lleven alos participantes a conjugar lacompetencia técnica con la excelenciainterpersonal
en habilidades comunicativas como liderazgo, trabajo en equipo e inteligencia emocional
ademds de redaccion profesional. Ademas, busca desarrollar y proyectar una imagen
de credibilidad y seguridad para promover confianza y generar autoridad a través de
herramientas del marketing personal como la elaboracion del Curriculum Vitae y el
desenvolvimiento ante una entrevista laboral.

Centrum PUCP podréa efectuar cambios en la malla, de acuerdo a su politica de mejora continua. La inauguracion del programa se
realizard siempre y cuando se alcance el quérum establecido por la Escuela. Centrum PUCP se reserva el derecho de postergar
los inicios de los cursos y programas. Iniciadas las clases, la participacion es personal e intransferible.
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Analista en

Gestion Comercial

La situacion laboral que nuestro pais enfrenta al dia de hoy es altamente competitiva, por
ello es esencial contar con una formacién especializada que incremente la empleabilidad y el
desempefio en el campo laboral real. El presente curso de cardcter eminentemente tedrico-
practico incentiva el manejo de los fundamentos y las herramientas de la gestién comercial de

las empresas.

® Duracién y horario
54 horas
Lunes y miércoles de 07:00 pm. a 10:30 pm.

I Inicio de clases
27 de mayo

€ certificacién

Curso de Especializacion para Analista
en Gestion Comercial, otorgado por
CENTRUM PUCP.

©] Objetivos

Generales

» Reconocer la forma en la cual se
administra la gestion comercial de una
manera eficiente y eficaz, desarrollando
adecuadas relaciones con los clientes
logrando un alto desempefio.

Especificos

« Distinguir las particularidades del mundo,
identificar habilidades que permitan ser
mas competitivo en el mercado laboral y
aumentar su empleabilidad.

« Evaluar a los intermediarios en los canales
de venta.



Ruta de
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0 Gestion de la Inteligencia Comercial

El curso presenta informacion sobre el andlisis y la formulacién de estrategias de venta
basadas en la inteligencia comercial, que debe ejecutarse de manera cotidiana en la
empresa para estar bien informados de lo que pasa en el mercado, y estd enfocado
en el desarrollo de habilidades para un adecuado andlisis cualitativo y cuantitativo de
la informacion comercial, que permita la elaboracion de estrategias y planes de ventas
efectivos, asegurando una oportuna toma de decisiones.

9 Canales de Ventas y Trade Marketing

El curso presenta el proceso a seguir para disefiar una estrategia comercial de alta
direccion, alineada al plan de marketing de la empresa, que mantenga la coherencia con
las cuatro fases que componen el Ciclo de Valor: Identificar, Crear, Entregar, Sostener. Se
analizaran todos los canales de ventas disponibles y la importancia del Trade Marketing
como estrategia de manejo de distribuidores y puntos de venta.

e Gestion de Cuentas Claves, Fidelizacion y Ventas B2C-B2B

El curso presenta elementos fundamentales del contexto comercial: El enfoque
estratégico de la gestion de cuentas clave, y la fidelizacion de clientes tanto en ventas
a consumidores finales (B2C) como en ventas empresa a empresa (B2B), brindando
calidad y servicio de excelencia que diferencie a la empresa de sus competidores en el
mercado. Se estudian los conceptos y fundamentos, y cémo aplicarlos para conseguir
que las empresas comercialicen productos (bienes y servicios) de forma exitosa.

G Seminario de Competencias

El seminario contribuye a desarrollar y explorar un conjunto de habilidades humanas que
lleven alos participantes a conjugar lacompetencia técnica conlaexcelenciainterpersonal
en habilidades comunicativas como liderazgo, trabajo en equipo e inteligencia emocional
ademas de redaccion profesional. Ademas, busca desarrollar y proyectar una imagen
de credibilidad y seguridad para promover confianza y generar autoridad a través de
herramientas del marketing personal como la elaboracion del Curriculum Vitae y el
desenvolvimiento ante una entrevista laboral.

Centrum PUCP podréa efectuar cambios en la malla, de acuerdo a su politica de mejora continua. La inauguracion del programa se
realizara siempre y cuando se alcance el quérum establecido por la Escuela. Centrum PUCP se reserva el derecho de postergar
los inicios de los cursos y programas. Iniciadas las clases, la participacion es personal e intransferible.
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Analista en
Gestion de Procesos

La situacion laboral que nuestro pais enfrenta al dia de hoy es altamente competitiva, por
ello es esencial contar con una formacion especializada que incremente la empleabilidad v el
desempefio en el campo laboral real. El presente curso de caracter tedrico-practico incentiva
el manejo de los fundamentos y las herramientas para la gestién de procesos alineada a los
objetivos de la organizacion. Se obtendra los conocimientos para definir esquemas exitosos a
todo nivel, desde los procesos de direccion hasta los de soporte, generando asi un aporte a la
estrategia de la organizacion.

O® Duracién y horario
54 horas
Martes y jueves de 07:00 pm. a 10:30 pm.

T Inicio de clases
28 de mayo

& Certificacion

Curso de Especializacion para Analista
en Gestion de Procesos, otorgado por
CENTRUM PUCP.

©} Objetivos

Generales

« |dentificar dentro de una organizacion
la gestion basada en procesos de
negocio, enfocado en el valor agregado
que éstos entregan a los objetivos
estratégicos de la organizacion,
permitiéndole aportar a los procesos
existentes a través de propuestas de
mejora.

Especificos

« Distinguir las particularidades del mundo
empresarial, y las principales habilidades
que se deben tener para una adecuada
gestion de procesos.



1
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0 Gestion de Procesos

El curso presenta la diferencia entre el enfoque de procesos vy el enfoque funcional ,
aclarando las ventajas de la gestion de los procesos y su alineamiento con la estrategia de
la organizacion. Se identifican los principales elementos de los procesos, determinando
cémo se deben caracterizar. Se presentan los aspectos a evaluar cuando se disefian
procesos, a fin de atender las necesidades del cliente y generar valor para éste.

9 Desarrollo de Indicadores de Desempeio

El curso presenta la metodologia a aplicar en la determinacién de indicadores para medir el
desempefio de los procesos y asi poder mejorar la capacidad de tomar decisiones. Se revisan
diversos tipos de indicadores, aplicables a los procesos directivos, operativos y/o de soporte.

e Lean Six Sigma

El curso busca desarrollar la capacidad de innovar y de tener procesos agiles vy flexibles
que puedan estar a la altura de la competencia. La metodologia Lean Six Sigma se basa en
la reduccién del desperdicio y la reduccién de la variabilidad a través de la identificacién
de todas las actividades que no agregan valor a los procesos y encarecen la operacion.
Por ende, la aplicacion de esta metodologia es vital para elevar el nivel de servicio, reducir
los costos y apuntalar la competitividad.

G Seminario de Competencias

El seminario contribuye a desarrollar y explorar un conjunto de habilidades humanas que
lleven alos participantes a conjugar lacompetencia técnica con laexcelenciainterpersonal
en habilidades comunicativas como liderazgo, trabajo en equipo e inteligencia emocional
ademas de redaccion profesional. Ademas, busca desarrollar y proyectar una imagen
de credibilidad y seguridad para promover confianza y generar autoridad a través de
herramientas del marketing personal como la elaboracion del Curriculum Vitae y el
desenvolvimiento ante una entrevista laboral.

Centrum PUCP podréa efectuar cambios en la malla, de acuerdo a su politica de mejora continua. La inauguracion del programa se
realizard siempre y cuando se alcance el quérum establecido por la Escuela. Centrum PUCP se reserva el derecho de postergar
los inicios de los cursos y programas. Iniciadas las clases, la participacion es personal e intransferible.
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Analista en

Gestion Financiera

Lasituacion laboral que nuestro pais enfrenta al dia de hoy es altamente competitiva, por ello es esencial
contar con una formacién especializada que incremente la empleabilidad y el desempefio en el campo
laboral real. El presente curso de caracter eminentemente tedrico-practico ofrece conocimientos
especializados, actualizados y de calidad que permiten comprender y manejar la informacion financiera.
El estudiante podrd tomar decisiones estratégicas, analizar y seleccionar fuentes de financiamiento y

evaluar proyectos de inversion, en atencion a las necesidades de las empresas.

® Duracién y horario
54 horas
Lunes y miércoles de 07:00 pm. a 10:30 pm.

I Inicio de clases
27 de mayo

€ certificacién

Curso de Especializacion para Analista
en Gestion Financiera, otorgado por
CENTRUM PUCP.

©] Objetivos

Generales

» Comprender la vision general de la
gestion financiera de tal forma que
permita utilizar herramientas de
analisis integral y practico dentro de una
institucion.

Especificos

» Reconocer los instrumentos
financieros para optimizar la toma de
decisiones financieras en un contexto de
incertidumbre.

» Discriminar los procesos para crear un
Elaborar el andlisis de la informacion
para la correcta toma de decisiones,
con el uso de los sistemas de control y de
presupuestos.
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Ruta de
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Gestion de las Finanzas Corporativas

El curso trata sobre las relaciones entre capital de corto plazo y capital de largo plazo,
costo de capital, estructura de capital, modelo CAPM, estimacion de betas y tasas de
riesgo de mercado, la coyuntura econdmica y la toma de decisiones financieras en
distintos contextos, palanca operativa y palanca financiera, las decisiones de ampliacion
o reduccion de capital, y los procesos de creacion de valor en la empresa.

Mercado de Capitales e Ingenieria Financiera

El curso aborda el origen e impacto de las crisis financieras recientes en los mercados de
capitales a partir del entendimiento de los principios basicos del gobierno corporativo y sus
implicancias en la toma de decisiones financieras, asi como los enfoques y herramientas
de las que se dispone para una adecuada gestion de los riesgos financieros en la empresa
actual, tanto de tipos de cambio como de tasas de interés y materias primas.

Fundamentos de las Finanzas Corporativas

El curso presenta los principales aspectos de la gestién financiera, con una vision integral
de la misma. Inlcuye la revision del entorno del sistema financiero, de los mercados de
dinero y de capitales.

Seminario de Competencias

El seminario contribuye a desarrollar y explorar un conjunto de habilidades humanas que
lleven alos participantes a conjugar lacompetencia técnica conla excelenciainterpersonal
en habilidades comunicativas como liderazgo, trabajo en equipo e inteligencia emocional
ademds de redaccion profesional. Ademas, busca desarrollar y proyectar una imagen
de credibilidad y seguridad para promover confianza y generar autoridad a través de
herramientas del marketing personal como la elaboracion del Curriculum Vitae vy el
desenvolvimiento ante una entrevista laboral.

Centrum PUCP podréa efectuar cambios en la malla, de acuerdo a su politica de mejora continua. La inauguracion del programa se
realizard siempre y cuando se alcance el quérum establecido por la Escuela. Centrum PUCP se reserva el derecho de postergar
los inicios de los cursos y programas. Iniciadas las clases, la participacion es personal e intransferible.
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*Consulta por nuestras promociones de

preventay descuentos corporativos

*Para el financiamiento directo otorgado por Centrum PUCP, los
participantes y sus respectivos avales deberan suscribir letras
de cambio electrdnicas como requisito indispensable para estar
matriculado en el programa o curso académico escogido.

La inversion incluye:
- Emisién del certificado por CENTRUM PUCP.
- Materiales académicos.

La inversion no incluye: unicon

CONSORTIUM FOR UNIVERSITY-BASED

- Emisién de otros certificados (participacion, EXECUTIVE EDUCATION
constancia de notas, mallas académicas, etc.).
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